
ICT軟硬技術整合應用於精準醫療診斷趨勢
-從新創觀點參與國際創新生態系經驗談
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鍾尊智Tony Chung
CEO & Co-founder
Instant NanoBiosensors Co., Ltd

Education:

Master Science, Molecular & Cell Biology Science and Biotechnology

Experience:

➢ 3+ Serial Entrepreneur: Three startup companies
➢ 20+ years of career in Biomedical Industry with over 500 cases of 

instrument
➢ Exclusive distributorship of Illumina , Thermo Fisher, GE and 

PerkinElmer

➢ 2019 and 2020 Keynote speaker held By MOST in National 
Biotechnology Park and NHRI

➢ 2020 Strategic partnership with Merck KGaA (Asia only one, strict 
selection from global 500 applicants)



Merck Accelerator

Asia Only One

From more than 600 startups from all 
over the world, we were able to stand out！



Fiber-Optic Particle Plasmon Resonance

The Technology

✓ 30+ Patents

✓ 6+ Patent Families

✓ 20+ Leading publications

✓ 1000+ Cited publications



IN-Chip
Auto-Flowing Chip

Fiber-Optic Particle Plasmon Resonance

FOPPR

專利式-光纖式粒子電漿共振感測

The Technology



The Technology



⚫ Chemistry
⚫ Material science
⚫ Biochemistry
⚫ Nanotechnology
⚫ Microfluidics

⚫ System integration
⚫ Interface software UI/UX
⚫ Algorithm
⚫ Machine Learning
⚫ Data Science

⚫ Production
⚫ Quality Control ＆ Monitoring
⚫ Safety certification
⚫ Regulation
⚫ Global Patent strategy
⚫ Administration
⚫ Finance
⚫ Marketing
⚫ International Business DevelopmentLight- Sensing Biomarker Analyzer



Invasive ExaminationMedical Images

Monitoring

Prognosis

Discomfort

Infection

Costly

Radiation

The Problem



>30 Complex Steps >3～5 hrs

Technician needed No Flexibility

Biomarker Assay

The Problem



Light Sensing
Biomarker Analyzer Light Sensing POCT

Biomarker

Detection
Biomarker
Analysis

• Antibody Drugs
• Antibody/Antigen selection
• Vaccine Development

• Diagnosis
• Monitoring
• Applications

Marketing Strategy



B2B B2C
Global Channels

2019

2020

10+

Industry Value Chain 
Cooperation

（3） （1）

（1） （10）
Biotech company

Clinical 
Collaboration

Hospitals & Biotech

Business Model



The reason for joining in 
International Ecosystem

Tiger 
Accelerator

SmartLabs
Accelerator

Merck 
KGaA

Brigham and 
Women’s 
Hospital 

2019

2020

2020

2020

擁有更大的
市場規模

更優化的
營運模式

獲得資源
（金）與退
場機制國際臨床

合作，增加
技術含金量

1

2

3

4



A Global Comparison 
of M&A Deal Values

United States

$233.9B, 65%

Western Europe

$105.7B, 30%

Rest of the world
$11.2B, 3%

Asia Pacific
$7.7B, 2%

Source PWC: Global Pharma & Life Sciences deals insights Year-end 2019



SmartLabs Accelerator
SmartLabs是專注於生醫領域的加速
器，曾協助新創公司接獲國際大廠訂
單(例如：拜耳公司、羅氏大藥廠)，協
助生醫領域公司募資超過70億美金，
並培育出世界知名的基因編輯公司，
包含：Editas Medicine (EDIT)以及
CRISPR Therapeutics (CRSP)。



Case Sharing



Merck Accelerator

憑藉默克在健康醫療、生命科學與特
用材料的核心技術、350年商業經驗、
66國全球佈局，尋找3大核心領域或
跨領域的創新點子及合作夥伴



Innovation Topics

1• 生物晶片感測器 :  利用生物訊號

轉成數位訊號的技術，進而更有

效的管理健康數據

•
個人化醫療漸成趨勢，生物標記可以
為病患預測對於藥物反應之個體差異，
提高用藥精準度。

• 利用非侵入式的檢察, 更容易長期
監控,檢查,管理各種不同的疾病

•
發展以病人為中心的醫療照護服務
方案，並試圖改善病患醫療過程
（Patient Journey）

Bio-sensor &interface 

(生物晶片感測器及介面)

Precision Medicine & 
Right Drug to Right 
Patient
(精準醫療&精準藥物)

Liquid Biopsy

(液體活檢)

Innovative Solutions 
to improve patients’ 
experience
(醫療照護服務方案)

2

3
4

1 2

34
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TIMELINE AGENDA
• Merck  KGaA Accelerator

2019.06
Top 4 selected from 50 Taiwanese startups by Merck KGaA
& HSML (Merck Innovation Lab & H. Spectrum )

2019.10
Top 2 selected from 4 Taiwanese startups by Merck KGaA

2019.07-2019.10 
Accelerator Program by Merck Innovation Lab & H. 
Spectrum in Taiwan
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2019.11 Global selection in KGaA Germany
Top 12 from 30 global startups selected from over 500 teams

2019.11 MEDICA Exhibition in Germany
Get the subsidy from Taipei Government & Merck KGaA

2020.01-2020.04 Merck Accelerator Program
Connecting colleagues across sectors - also with external stakeholders

2020.5~now ongoing milestone
Two projects are ongoing



TITLE HERE

Project 1

Milestone Schedule:

MSA

Project 2

Milestone Schedule:

MTA



1了解對方的企業文化 2深入研究對方的產業
變化及公司未來營運
策略

3從產業價值鏈的角度去

談策略性的合作

4
策略性作戰 (從解決

現有問題到未來可能

面臨的問題)
5

積極態度&創新能力

&團隊合作 6
不要躁進, 守承諾, 實事

求事,保持長久的關係

Lesson Learned



Mindset Challenges

Startup 
v.s

Investor

Biotech Industry
v.s

Semicondutor
Industry
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電子業跨入生技業的優勢及挑戰

資金充足且生技獲利率高

研發速度及製造品質具

競爭力

國際供應鏈合作經驗豐富

產業講求「規模經濟」

非「創新經濟」

從『產品』營運模式到

『服務照護』模式

切入臨床價值生態鏈時程長

優勢 挑戰

Me Too- Me Better Me Only
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醫療品質具國際競爭力

優質研發人才

豐富的臨床經驗

資料庫健全

臨床驗證場域侷限

國際化不足，缺乏國際
市場、行銷及法規人才

早期投資資金募集不易

且資金不夠國際化

台灣生醫新創公司的優勢及挑戰

優勢 挑戰



Recommendations

✓ 推薦優質的新創團隊給電子業投資

✓ 電子業投資抵免優惠

✓ 建立Taiwan can Host新創生態鏈

✓ 國際法規顧問執照化

✓ 試驗場域驗證與醫院鏈結

✓ 聚焦選題讓歐美與我們合作

政府
資源

新創
公司

電子業
投資

✓ 先期成功場域與產品驗證

✓ 參與Taiwan can Host新創生態鏈

✓ 善用國際鏈結資源打國際盃

✓ 創新商業模式建立

✓ 製造話題讓電子業有題材

✓ 創新研發題材動能

✓ 進行Pre-A、A輪與Ｂ輪投資

✓ 參與Taiwan can Host 新創生態鏈

✓ 與機構創投結盟，優化投資體質

✓ 國內外資金鏈結，增加國際大廠併

購的成功案例

✓ 運用ICT製造與成本精算優勢

✓ 支持創新商業模式



•Hundreds of Icons
• Easy-to-use and Cutting-edge Powerpoint TemplatesTAIWAN Can Host


